
ПрограмаПрограма ““АктивниАктивни услугиуслуги нана пазарапазара нана трудатруда””

Дейността на Европейският институт се подкрепя от ЕК.
Становищата на експертите не отразяват непременно
становището на ЕК.

““ВиртуаленВиртуален бизнесбизнес
инкубаторинкубатор –– общинаобщина ДолнаДолна

МитрополияМитрополия””
““ЕлементиЕлементи нана бизнесбизнес планаплана ии
връзкатавръзката имим сс източницитеизточниците нана

финансиранефинансиране””
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ЧастЧаст 1 1 РезюмеРезюме

ЧастЧаст 2 2 ОсновнаОсновна частчаст –– логическилогически подредениподредени частичасти илиили разделираздели

ЧастЧаст 3 3 ПриложенияПриложения –– допълващидопълващи материалиматериали, , коитокоито подкрепятподкрепят
основнатаосновната частчаст сс фактифакти ии доказателствадоказателства

ПриемливияПриемливия обемобем нана бизнесбизнес планаплана ее отот 20 20 додо 40 40 страницистраници..

ЕлементиЕлементи нана бизнесбизнес планаплана
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Съдържа почти изцяло чист текст за:

A. История

B. Настоящи условия

C. Концепция

D. Общи цели

E. Специфични цели

ОсновнаОсновна частчаст –– ИсторияИстория ((миналоминало) ) ии целицели
нана фирматафирмата



3

A.A. ПазарноПазарно проучванепроучване

B.B. ОбщиятОбщият ((цялостенцялостен) ) пазарпазар

C.C. СпецифиченСпецифичен пазаренпазарен сегментсегмент

D.D. КонкурентниКонкурентни факторифактори

E.E. ДругиДруги пазарнипазарни влияниявлияния

F.F. ПрогнозаПрогноза заза продажбитепродажбите

ОсновнаОсновна частчаст –– АнализАнализ нана пазарапазара
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КоиКои саса основнитеосновните конкурентиконкуренти вв пазарнатапазарната нишаниша??
КакъвКакъв ее техниятехния пазаренпазарен дялдял ии обемаобема нана продажбитепродажбите??
КоиКои саса силнитесилните ии слабитеслабите имим странистрани ((нана всекивсеки единедин отот тяхтях)? )? МнениеМнение
заза технитетехните продуктипродукти, , производственипроизводствени мощностимощности, , маркетингмаркетинг, , 
разработванеразработване нана новинови продуктипродукти, , адаптивностадаптивност..
ИмалиИмали конкурентиконкуренти отдръпналиотдръпнали сесе отот пазарнатапазарната нишаниша, , акоако дада ––
защозащо??
ПредимстваПредимства спрямоспрямо конкурентитеконкурентите
КаквоКакво уникалноуникално имаима вв предлаганияпредлагания продуктпродукт/ / услугауслуга
! ! КакваКаква изгодаизгода щеще получатполучат клиентитеклиентите отот продуктапродукта/ / услугатауслугата??
КакКак можеможе дада сесе подобриподобри значителнозначително пазарнатапазарната позицияпозиция

ОсновнаОсновна частчаст –– АнализАнализ нана пазарапазара --
конкуренцияконкуренция
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A. Изследователска и развойна дейност

B. Производствени изисквания

C. Производствен процес

D. Системи за контрол на качеството

E. Планове за непредвидено ситуации

ОсновнаОсновна частчаст –– РазработванеРазработване ии
производствопроизводство
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При описание на производствените изисквания се описват
необходимите: материали, труд, производствени съоръжения, 
оборудване и разходите за закупуването или наемането им, 
както и сезонните влияния върху производството.

Посочват се и конкурентните предимства в производството –
доколко производствените съоръжения и процеси са уникални, 
доколко използваните материали са с много високо качество или на
по-ниска цена.

В точката производствен процес се посочват основните етапи и
кратко тяхно описание, както и времето и необходимите
средства за тяхното изпълнение.

ОсновнаОсновна частчаст –– РазработванеРазработване ии
производствопроизводство
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A.A. МаркетинговаМаркетингова ориентацияориентация

B.B. МаркетинговаМаркетингова стратегиястратегия

C.C. ПлановеПланове заза непредвиденонепредвидено ситуацииситуации

ОсновнаОсновна частчаст –– МаркетингМаркетинг
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A. Настоящи финансови позиции

B. Задължения/ вземания

C. Контрол на разходите

D. Анализ на критичната точка

E. Финансови коефициенти

F. Финансови очаквания

ОсновнаОсновна частчаст –– ФинансовиФинансови данниданни
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Отчет за приходите и разходите.
Отчет за паричните потоци.
Счетоводен баланс.
Настоящите финансови позиции предвиждат използването и
прилагането на тези отчети предходните два – три години и за
текущата година. 
При стартирането на бизнес е необходимо да се опишат и
стартовите разходи, които фактически са разходите необходими за
стартирането на бизнеса, като някои от тях предвиждат значителни
капиталовложения. Те включват:  Начални складови наличности; 
обзавеждане и оборудване; разходи за други активи; реклама и
промоция преди откриването; предварителни плащания; други
разходи.

ОсновнаОсновна частчаст –– ФинансовиФинансови данниданни ––
началноначално състояниесъстояние
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A. Ключов (основен) персонал

B. Друг персонал

C. Мениджмънт

D. Планове за непредвидено ситуации

ОсновнаОсновна частчаст –– ОрганизацияОрганизация ии
управлениеуправление
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A.A. СтруктураСтруктура нана собственосттасобствеността нана фирматафирмата

B.B. ФинансиранеФинансиране ии дяловедялове вв собственосттасобствеността

ОсновнаОсновна частчаст –– СобственостСобственост
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Основните рискове стоящи пред фирмата, много от които вече са ясни за
инвеститора
A. Описание на рисковете.

Идентифицират се ключовите рискове в следните области и възможността им
да окажат влияние върху фирмата:

Преразход в научно изследователската и развойна дейност и
производствения процес
Невъзможност да се изпълнят производствените срокове
Проблеми с доставчици и дистрибутори
Отклонение от продажбните прогнози
Непредвидени отраслови тенденции
Непредвидени икономически, социални и технологични тенденции
Капиталов недостиг
Циклични колебания
Други рискове

ОсновнаОсновна частчаст –– КритичниКритични сроковесрокове ии
проблемипроблеми
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A.A. ОбобщениеОбобщение

B.B. ГрафикГрафик

ОсновнаОсновна частчаст –– ОбобщениеОбобщение ии заключениезаключение
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I.I. СнимкаСнимка нана продуктапродукта
II.II. ЦелиЦели, , свързанисвързани сс продажбитепродажбите ии рентабилносттарентабилността
III.III. ПазарноПазарно изследванеизследване
IV.IV. ПроизводственаПроизводствена диаграмадиаграма ((схемасхема))
V.V. ЦеновиЦенови списъксписък/ / каталогкаталог
VI.VI. ПримернаПримерна рекламареклама
VII.VII. МиналиМинали финансовифинансови отчетиотчети
VIII.VIII. ТаблицаТаблица нана първоначалнитепървоначалните разходиразходи
IX.IX. НастоящНастоящ ии очакваночакван ((прогнозиранпрогнозиран) ) отчетотчет заза приходитеприходите ии разходитеразходите
X.X. ОчакванОчакван отчетотчет заза паричнитепаричните потоципотоци
XI.XI. НастоящНастоящ ии прогнозиранпрогнозиран счетоводенсчетоводен балансбаланс
XII.XII. СхемаСхема нана придобиванепридобиване нана недвижимитенедвижимите активиактиви
XIII.XIII. КритичниКритични точкиточки
XIV.XIV. РезюметаРезюмета ((справкисправки) ) заза основнияосновния персоналперсонал
XV.XV. ЛичниЛични препоръкипрепоръки

ПриложенияПриложения
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БлагодаримБлагодарим ВиВи заза ВниманиетоВниманието!!

Г-жа Таня Маринчева – местен координатор, 
Виртуален бизнес инкубатор, 
гр. Долна Митрополия, 
Читалище „Просвета”, 
ул. „Цоньо Матев” №1, 
тел. 06552/2352, 
e-mail: dm_business@europe.bg

София 1000
Ул.”Г.С.Раковски 96”

тел:02/9886410, факс 02/9886411
e-mail: office@europe.bg

www.europeaninstitute.bg
www.europe.bg

mailto:dm_business@europe.bg
mailto:office@europe.bg
http://www.europeaninstitute.bg/
http://www.europe.bg/

	Благодарим Ви за Вниманието!

